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== Uberblick der Forderinstitute

NRW.BANK

Landesforderinstitut
www.nrwbank.de

Kreditanstalt fir Wiederaufbau

Bundesforderinstitut
www. kfw.de

Burgschaftsbank NRW

Blurgschaftsbank
www.bb-nrw.de
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== Die haufigsten Probleme von Grindern

...naben kaufmannische Defizite (Preiskalkulation/Kestenrechnung,

38%

betriebsw. Planrechnungen...)

.«haben sich zu wenig Gedanken zum Kundennutzen ihrer Geschaftsidee

0
gemacht 35%

minabentdiesFinanzierunglinresStart-upsimichtigrumdlichre eng o
durrchdacht 34%

...auBerniunklare Vorstellungen zur Kundenzielgruppe 3204

..schatzeni den zul erwartenden Umsatz unrealistischihoch ein 29%

...konnen ihre Produlktidee nicht klar 2304
beschreiben

...haben unzureichende Fach-/ 18%
Branchenkenntnisse Quelle: DIHK Grinderreport 2018
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—= FOrderzielsetzung

Zinsoptimierung Risikoteilung

== Haftungsfreistellung == Nachrangkapital
== Zinsgunstige Darlehen

== Blrgschaften == ZUSchUisse
== T1lgungszuschisse

== Konsortialgeschaft == EK-Finanzierung
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== FINanzierung und FOrderung
Bedingungen

= Unternehmen missen insgesamt kreditwurdig sein
und positive Zukunftsaussichten aufweisen

= Tragfahige unternehmerische Perspektiven mussen
vorhanden sein

== EXistenzgrinderinnen und Existenzgrunder mussen
fachlich und kaufmannisch qualifiziert und personlich
geeignet sein

= Nachvollziehbare und transparente Darstellung im
Grundungskonzept bzw. Businessplan

gN RW.BANK
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== Businessplan/Grindungskonzept

Machen Sie aus Ihrer Idee ein schllssiges Konzept!

1. Geschaftsidee 2. Personliche Voraussetzungen

== Produkt, Alleinstellungsmerkmal == Qualifikation, Erfahrung

3. Markteinschatzung 4. Wettbewerbsposition

== Kunden, Kontakte, Marktvolumen == Mitbewerber, Wettbewerbsvorteil

5. Unternehmensprozesse 6. Standortwabhl

== Einkauf, Produktion, Marketing, == Bedingungen, Einzugsgebiet
Vertrieb

7. Zukunftsaussichten 8. Sonstiges

== Ziele, Entwicklungen == Rechtsform, Genehmigungen, etc.
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== Businessplan/Planung

Machen Sie aus Ihrer Idee ein schllssiges Konzept!

Investitionen/
Rentabilitatsvorschau Liquiditatsplan Kapitalbedarf

(far 3 Jahre) (far 1 Jahr, monatl.) (Investitionen,
Betriebsmittel)
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== Bankgesprach

Uberzeugen Sie Ihre Bank von Ihrem Vorhaben!

== Grundliche Vorbereitung

== Rechtzeitige Terminvereinbarung

= Offentliche Fordermittel ansprechen

== Frage nach moglichen Sicherheiten klaren

== Termine bei verschiedenen Banken vereinbaren
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== Hausbankenverfahren
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== FINanzierung von kleineren Vorhaben
Finanzierungsbeispiel

Vorhaben: Grundung einer Psychotherapiepraxis

Finanzierungs-  Einrichtung 40 Tsd. € | Finanzierungs

bedarf 65 Tsd.
bedarf: Betriebsmittel 25 Tsd. € . arg :

Finanzierung bei:

a) fehlende Sicherheiten b) werthaltigen Sicherheiten
GENEs s 100% ERP-Grundungskredit- ZONEs s 100% NRW.BANK.Grundungs-
StartGeld kredit

80% Haftungsfreistellung

\ J L

T T
Risiko Hausbank 13 Tsd. € (20%0) Risiko Hausbank 65 Tsd. € (100%0)

J
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== FINanzierung von mittleren Vorhaben
Finanzierungsbeispiel

Vorhaben: Grundung einer Krankengymnastikpraxis/fehlende Sicherheiten

Finanzierungs-  Praxiseinrichtung/Renovierung 100 Tsd. € Fié‘agZi?fr;‘gs
bedarf: Medizinische Gerate 70 Tsd. € eTz(rj_ €
Liquiditatsbedarf 20 Tsd. €

Finanzierung:

25 Tsd. € 15% Eigenmittel

85% NRW.BANK.Griundungskredit
Investitionen mit 80%6 Birgschaft

NRW.BANK.Grindungskredit
Betriebsmittel mit 80% Burgschaft

_ Risiko Hausbank: 33 Tsd. €
(17% der Gesamtfinanzierung)

145 Tsd. €

20 Tsd. €
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== FINanzierung von grof3eren Vorhaben

15

Finanzierungsbeispiel

Praxistibernahme

Vorhaben:

Finanzierungs-
bedarf:

Kaufpreis

Finanzierung:
75 Tsd. €

15% Eigenmittel

30% ERP-Kapital fur Grindung

180 1580 & Nachrangdarlehen

55% NRW.BANK.Grindungskredit

208 s, 2 Fremdkapital (ggf. mit 80% Bulrgschaft)

| 25.Mai2019 |

22. Nordrheinischer Praxisborsentag KVNO

500 Tsd. €

| Stephan Kunz

Finanzierungs
bedarf 500
Tsd. €

Risiko Hausbank; 275 Tsd. €

(bei Beantragung
der 80%bigen Blrgschaft
20% des Fremdkapitals: 55 Tsd. €)

é_‘ NRW.BANK
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== NUtzliche Internetadressen

www.nrwbank.de/gruendung = NRW.BANK (u.a. ,,Férderlotse*)

www.kfw.de/unternehmen = Kreditanstalt fir Wiederaufbau
www.startercenter.nrw.de = Startercenter NRW
www.bb-nrw.de = Blrgschaftsbank NRW

www.bmwi.de = Bundeswirtschaftsministerium

www.nachfolge-in-deutschland.de = Plattform zur Unternehmensnachfolge

www.bafa.de

= Informationen zur Beratungsférderung
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—= Beratertage

NRW.BANK
Kavalleriestr. 22
40213 Dusseldorf

jeden letzten

Donnerstag im Monat 49 211 91741-3730

IHK/HWK in NRW Anfrage IHK/HWK

In Kooperation mit der  vor Ort oder IHK/HWK vor Ort
NRW.BANK www.nrwbank.de

Burgschaftsbank NRW

Hellersbergstr. 18 Jeden Montag +49 2131 5107-162

41460 Neuss
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== Herausforderung flr den Grunder
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—= Kontakt NRW.BANK

Service-Center

(Mo-Do 08:00-18:00 Uhr
Fr 08:00-17:30 Uhr)
tel +49 211 91741-4800
mail info@nrwbank.de
web nrwbank.de/foerderthemen
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== FOrdern, was NRW beweqgt

...damit keine gute Idee an der Finanzierung scheitert.
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